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TRAM

Ligne 3  Arrêt ESPACE DIDEROT

BUS

Ligne 30   Arrêt JEAN PERRIN 

Ligne 33  Arrêt ESPACE DIDEROT

Ligne 38  Arrêt CROIX DE REZÉ

CARS ALEOP

Ligne 312   ST PHILBERT DE GRANDLIEU -  

LA CHEVROLIERE - PONT SAINT MARTIN

Ligne 362  MONTBERT - LE BIGNON LES SORINIÈRES

Ligne 314  ST PHILBERT - NANTES SCOLAIRE Formation possible sous statut scolaire
ou par apprentissage dès la première année

LES FORMATIONS BACCALAURÉATS TECHNOLOGIQUES & POST-BAC

BAC STL - SCIENCES & TECHNOLOGIES DE LABORATOIRE > BIOTECHNOLOGIES

BAC STI2D - SCIENCES & TECHNOLOGIES DE L’INDUSTRIE & DU DÉVELOPPEMENT DURABLE

 (EE) > ÉNERGIES & ENVIRONNEMENT
 (ITEC) > INNOVATION TECHNOLOGIQUE & ÉCO-CONCEPTION
 (SIN) > SYSTÈMES D’INFORMATION & NUMÉRIQUE
 (AC) > ARCHITECTURE & CONSTRUCTION

BAC STMG - SCIENCES & TECHNOLOGIES DU MANAGEMENT ET DE LA GESTION
 MERCATIQUE - MARKETING
 GESTION & FINANCE

BTS ANALYSES DE BIOLOGIE MÉDICALE

BTS FLUIDES, ÉNERGIES & DOMOTIQUE option DOMOTIQUE & BÂTIMENTS COMMUNICANTS

BTS CONSEIL & COMMERCIALISATION de SOLUTIONS TECHNIQUES

LES BTS SONT OUVERTS À L’APPRENTISSAGE

SE FORMER AU LYCÉE JEAN PERRIN FORMATION POST-BAC

perrin-goussier.paysdelaloire.e-lyco.fr

BTS  Technico Commercial
CONSEIL & COMMERCIALISATION  
DE SOLUTIONS TECHNIQUES POUR LES SECTEURS 
DU BÂTIMENT ET DE L’INDUSTRIE

LE LYCÉE
Le restaurant scolaire est ouvert à tous. 
Le montant du repas pour l’année scolaire en cours  
est à consulter sur le site du lycée.
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Les apprentis sont soumis au cadre général du code du travail,  
soit 35h hebdomadaire

DÉVELOPPEMENT DE LA CLIENTÈLE ET DE LA 
RELATION CLIENT

CONCEPTION & NÉGOCIATION
DE SOLUTIONS TECHNICO-COMMERCIALES

CULTURE ÉCONOMIQUE, JURIDIQUE & 
MANAGÉRIALE

TRAVAIL EN AUTONOMIE ENCADRÉE

MISE EN ŒUVRE DE L’EXPERTISE
TECHNICO-COMMERCIALE

CULTURE GÉNÉRALE & EXPRESSION

LANGUE VIVANTE, ÉTRANGÈRE (ANGLAIS)

MANAGEMENT DE L’ACTIVITÉ TECHNICO-
COMMERCIALE

1ère ANNÉE 33h*

5h

9h

2h 2h
3h

4h

4h

4h

2ème ANNÉE 29h*

3h

4h

4h

6h

2h 2h

4h

4h

LES POURSUITES D’ÉTUDES & LES DÉBOUCHÉS
Des poursuites d’études sont possibles en licences professionnelles, BUT 3 ou en écoles de commerce.

La formation appréciée des entreprises, facilite l’insertion professionnelle dans les métiers 
de :

 Technico-commercial itinérant
 Technico-commercial sédentaire
 Chargé d’affaires

 Attaché technico-commercial
 Chef des ventes
 Technico-commercial grands comptes

Avec une poursuite d’études adaptée :

 Acheteur
 Ingénieur technico-commercial

LA FORMATION
La formation permet de développer de bonnes connaissances à la fois technologiques, économiques et 
juridiques en soulignant le sens de l’organisation, des responsabilités et de l’autonomie. Elle s’organise 
autour des matières enseignées suivantes :

*dont 15h en groupe *dont 7h en groupe

BTS CONSEIL & COMMERCIALISATION  
DE SOLUTIONS TECHNIQUES

LES APTITUDES

Le technicien supérieur en Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques doit savoir allier ses 
compétences tehniques et commerciales. Il exerce ses activités dans les entreprises industrielles ou les 
commerces de gros. Le titulaire du BTS CCST exerce les fonctions de « Technico Commercial ».

Il est à la fois :

  UN NÉGOCIATEUR 
Il perçoit et évalue les besoins du client*, répond à ses attentes en proposant des solutions techniques 
adaptées. Il réalise, suit et contrôle les ventes en assurant la gestion administrative et commerciale.

  UN ASSISTANT CONSEIL auprès du client* 
Il apporte aide et conseil pour l’utilisation des produits. Il propose des montages financiers. Il règle les 
incidents en liaison avec les différents services de l’entreprise.

  UN COORDONNATEUR 
Il assure le suivi commercial et logistique du projet.

*Le client est un professionnel.

RECRUTEMENT
Le recrutement se fait sur dossier. Peuvent faire acte de candidature, les élèves préparant un 
baccalauréat STi2D (toutes spécialités), un baccalauréat STMG ou un baccalauréat professionnel 
plutôt de l’une des spécialités industrielles.
Le recrutement d’un élève préparant ou titulaire d’un baccalauréat général peut être envisagé selon 
le profil. Cela reste marginal.

INSCRIPTION
L’inscription se fait sur le site www.parcoursup.fr
Les résultats sont consultables sur ce même site

> LA FORMATION EST GRATUITE
>  BOURSE SUR CRITÈRES SOCIAUX 

www.crous-nantes.fr

Le technico-commercial doit faire preuve d’un réel sens du contact et de 
l’organisation et aussi présenter de bonnes connaissances dans le domaine 
COMMERCIAL. Il doit également :

  Montrer une réelle capacité à COMMUNIQUER et à 
NÉGOCIER
 Faire preuve de DYNAMISME
 Faire preuve d’une bonne OUVERTURE D’ESPRIT
 Avoir le SENS DU CONTACT

CONTACT

Jean-Philippe POIRIER

Directeur Délégué Aux Formations
Professionnelles et Technologiques

Téléphone : +33 (0)2 40 32 44 09
ddfpt-perrin@ac-nantes.fr 3


